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Таможенное

 дело

ПРОБЛЕМНЫЕ ВОПРОСЫ ИНТЕЛЛЕКТУАЛЬНОЙ СОБСТВЕННОСТИ В ОБЛАСТИ ТАМОЖЕННОГО ДЕЛА

Положительная сторона отсутствия 
строгой законодательной регламентации 
к лицензионным дистрибьюторским договорам 
на поставку объектов интеллектуальной 
собственности: таможенный аспект

Законодательство Российской Федерации не предлагает такого образца дистрибьюторского договора, а также не 
устанавливает никаких требований и ограничений к структуре и содержанию документа. Однако в связи с удобством 
и эффективностью своего действия данный тип документа, как договор, получил большое распространение среди 
компаний, осуществляющих внешнеэкономическую деятельность. Этот тип договора, а также прилагаемый к нему 
сублицензионный договор позволяют компаниям осуществлять торговлю продукцией на выгодных условиях в боль-
ших масштабах, при этом будучи защищенными от всевозможных форс-мажоров и рисков со стороны законодатель-
ного регулирования.
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There is no sample distribution agreement in the legislation of the Russian Federation, as well as established requirements 

and restrictions on the structure and content of the document. However, due to the convenience and efficiency of its operation, 
this type of document, as a Contract, has become widely used among companies engaged in foreign economic activity. 
This type of contract, as well as the sublicense agreement attached to it, allow companies to trade products on favorable terms 
on a large scale, while being protected from all kinds of force majeure and risks from Legislative regulation.
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