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Цель работы: выработать критерии разграничения организации сбыта и соисполнительства в сбыте наркотических средств. 
Метод исследования: для достижения поставленной цели автором применялись общенаучные методы исследования, 

а также специальный юридический формально-догматический метод. Предметом исследования являлись уголовное 
законодательство, разъяснения Верховного Суда РФ, судебная практика и доктринальные источники. 

Выводы: в настоящее время в юридической науке и правоприменительной деятельности отсутствуют общепризнанные 
подходы к разграничению организации сбыта и действий, образующих соисполнительство в сбыте наркотических средств, 
что порождает многочисленные квалификационные ошибки и не способствует стабильности судебной практики. Автором 
предлагается в качестве критерия разграничения организации сбыта и соисполнительства в сбыте наркотических средств 
рассматривать факт наличия или отсутствия во владении инициатора сбыта предмета преступления в период совершения 
совместных с другими соучастниками действий, направленных на его отчуждение. 

Научная значимость работы заключается в разработке предложений по разрешению актуальных вопросов науки уголовного 
права, связанных с проблемами дифференциации простого и сложного соучастия в незаконном сбыте наркотических средств, 
и выработке научно обоснованных рекомендаций по квалификации преступлений в сфере незаконного оборота наркотических 
средств и психотропных веществ.

Практическая значимость работы состоит в том, что выводы и рекомендации, изложенные в ней, могут быть использованы 
для совершенствования уголовного законодательства и практики его применения.
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Purpose of the work: to develop criteria for differentiating the organization of sales and co-execution in the sale of narcotic drugs. 
Research method: to achieve this goal, the author used general scientific research methods, as well as a special legal formal — 

dogmatic method. The subject of the research was criminal legislation, explanations of the Supreme Court of the Russian Federation, 
judicial practice and doctrinal sources. 

Conclusions: currently, in legal science and law enforcement, there are no generally recognized approaches to distinguishing the 
organization of sales and actions that constitute co-execution in the sale of narcotic drugs, which generates numerous qualification errors 
and does not contribute to the stability of judicial practice. The author proposes as a criterion of differentiation marketing and companiesto 
in the sale of drugs to consider the fact of presence or absence in the possession of the initiated sales of the subject crimes at the time of 
committing jointly with other partners of action on its disposal. 

Scientific significance of the work consists in the development of proposals to resolve topical issues of criminal law science related 
to the problems of differentiation of simple and complex complicity in the illegal sale of narcotic drugs, and the development of scientifically 
based recommendations for the qualification of crimes in the field of illicit trafficking in narcotic drugs and psychotropic substances. 

Practical significance of the work is that the conclusions and recommendations contained in it can be used to improve criminal 
legislation and its application.

Keywords: participation, co-execution in sales, sales organization, group sales, ownership, assignment, disposal, alienation, 
intermediary, assignment, group of persons.

DOI: 10.18572/2072-4160-2020-3-14-18


